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Produtores que optam por equipamentos usados precisam
analisar uma série de fatores para nao ficar no prejuizo

Adair Sobczak

evolucao tecnoldgica tem dis-
ponibilizado ao produtor bra-
sileiro o que ha de mais mo-

derno em maquinas e implementos
agricolas, equipamentos que estao
cada vez mais ao alcance dos agri-
cultores gragas as linhas de crédito e
que tém elevado o Brasil ao posto das
principais nagdes no ranking mundial
da produgdo agropecuaria.
Entretanto, os altos custos de
aquisicdo associados a burocracia,
muitas vezes, acabam sendo o limi-
tante entre essa tecnologia e o agri-
cultor. Por causa do preco, muitos
produtores acabam optando por ma-

quinas usadas, porém, é importan-
te analisar uma série de fatores, para
que o barato nao acabe se tornando
caro.

De acordo com o professor titu-
lar da Escola Superior de Agricultura
Luiz de Queiros, Esalg/USP, Tomaz
Caetano Cannavam Ripoli, o produ-
tor brasileiro enfrenta a concorrén-
cia desleal inclusive quando opta por
comprar um equipamento agricola,
pois o valor é superior se comparado
a outros paises.

“Quando se confronta o quanto
de produto agricola é necessario para
adquirir determinado equipamento,
ohserva-se que no Brasil a quantida-
de é maior do que nos Estados Unidos

e paises da Europa e préximo do ne-
cessario na Argentina. Uma colhedo-
ra de cana, por exemplo, custa cerca
de 40% a mais que um produto idénti-
co comprado nos EUA, assim, o agri-
cultor brasileiro ja sai em desvanta-
gem”, revela.

Os altos precos dos equipamen-
tos, associados as dificuldades na
hora da troca ou aquisicao provoca-
das por renegociagao de dividas, entre
outros fatores, estao entre 0s motivos
que justificam a defasagem de grande
parte da frota nacional.

Ripoli explica que, quando se
trata de equipamentos para grandes
culturas (florestas, soja, arroz, café,
cana, citrus, milho etc.) pode-se di-




zer gue a frota esta dentro de padroes
aceitaveis.

“Entretanto, deve-se considerar,
ainda, outras categorias em cada uma
destas culturas, representadas por pe-
quenos e médios produtores, gue estao
com suas frotas no limite de ohsoles-
céncia por falta de recursos financei-
ros’”, aponta o professor da Esalg/
USP, acrescentando que na producao
de outras culturas, como horticulas,
mandioca e batata, em que predomi-
nam pequenos e médios produtores, a
situacao também é critica.

Embora existam estudos sobre a
idade média da frota nacional, Ripoli
comenta que os resultados devem ser
analisados com certo cuidado, pois em
funcao do tamanho da area agricola
do Pais e do nimero de produtores,
imagina-se que o trabalho seja efetu-
ado por amostragens e por consultas
a fabricantes e seus concessionarios.

“Por vezes, o universo amostral
pode nao ser representativo de uma
determinada populacao’, aponta.

Mesmo com a disponibilidade de
varias modalidades de linhas de cré-
dito para aquisicdo de equipamentos

novos, o alto preco acaba induzindo

o produtor a optar por maquinas usa-
das, pratica que, segundo Ripoli, exi-
ge cuidados, como, por exemplo, ad-
quirir sempre em origens confiaveis,
pois assim como ha no mercado de au-
tomaoveis, existe muita ‘picaretagem’.

“Por exemplo, para mascarar a
ma condicao de um motor ou caixa de
cambio, coloca-se dleos de viscosida-
de muito acima do recomendado, ou
até graxas mais densas na caixa de
cambio para disfarcar eventuais pro-
blemas”, alerta o professor.

Dessa forma, segundo ele, se o
comprador conhece pouco de mecani-
ca de equipamentos agricolas, é acon-
selhavel gue haja o acompanhamento
de quem entende, para que se efetue
uma avaliacao.

"“Os pontos principais a serem
motor, sistema de
embreagem, caixa de cdmbio, siste-

analisados sao:

mas hidraulicos, rodados, terminais
Um detalhe
importante que mostrard se o equi-

e vazamentos diversos.

pamento foi bem ou mal cuidado é ve-
rificar seus pontos (bicos) de lubrifi-
cacao”, orienta Ripoli, lembrando de
solicitar também a documentacao re-
ferente a manutencao periddica.
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Conceitos - Ao partir para a
compra de um equipamento, Ripoli
aponta para a importancia de o pro-
dutor conhecer alguns conceitos basi-
cos sobre o estado e classificacdo das
maquinas. Por exemplo, 0 equipamen-
to novo € o recém adquirido ou com
tempo de trabalho inferior a 800 -
900 horas, conforme indicado no ho-
rimetro (no casoc de fontes de poténcia
e méqulnas' autopropelidas).

Equipamento em estado de novo
é aquele que ja saiu do prazo coberto
pela garantia do fabricante e no qual
foi efetuada a Ultima revisao gratuita,
guando o horimetro deve indicar entre
1800 - 2000 horas de trabalho.

0 equipamento é usado quando
apresenta mais de 2 mil horas até a
primeira abertura do motor (para re-
tificagao da arvore de manivelas, tro-
ca de anéis e camisas do motor). Equi-
pamento velho é aquele que j& passou
por substituicbes de componentes vi-
tais do motor, nas transmissoes me-
canicas e hidraulicas. E quando as
horas do horimetro perdem valor de
informacao.

Equipamento encostado é aquele
que ja passou por mais de duas substi-
tuicdes vitais, conforme item anterior,
nao mais permitindo substituicoes no-
vas. Por Ultimo é considerado sucata,
guando servir como fonte supridora de
pecas de reposicdo, a fim de manter
em operagao outros equipamentos de
mesmo e superado modelo.

Na opinido do professor da
Esalg/USP, para a aquisicao de equi-
pamento que se enquadre nos quatro
primeiros conceitos (o Gltimo tem que
se descartar) deve-se fazer uma ana-
lise criteriosa — conforme a propos-
ta por L.G. Mialhe, encontrada na hi-
bliografia técnica —, somente assim,
os riscos de comprar ‘gato por lebre’
serdo minimizados.

“Nao tem jeito. Ou o agricultor



brasileiro aprende a utilizar o que o

Penas

conhecimento cientifico disponibiliza

Kraw

a ele, ou vai continuar na base da ten-
tativa e erro, com as consequéncias
conhecidas”, aponta Ripoli.

Milton Rego, vice-presidente da
Associacao Nacional de Fabricantes
de Veiculos Automotores, Anfavea,
comenta que 2010 foi um ano muito
bom, um periodo histdrico no merca-
do de maquinas agricolas, com recor-
de no volume de producao, alcancando
67.209 tratores e 6.999 colheitadei-
ras, gque abasteceram a demanda in-
terna e as exportacoes.

Este cendrio permitiu o investi-
mento do produtor rural em tecnolo-
gia, principalmente em fungao das fa-
cilidades das linhas de financiamento.

“Foi uma rede de fatores positi-
vos, que uniu o crédito para ao agri-
cultor com uma boa safra, contribuin-
do para que o mercado de maquinas

Milton Rego, da Anfavea:
atualizar o parque de
maquinas permite mais
ganhos em produtividade

novar na frota de maqui-
nas. O pargue brasilei-
ro de colheitadeiras, por
“exemplo, possui mais de
10 mil
mais de 20 anos de uso

maquinas com

e mais de seis mil com
tempo de utilizacao en-
tre 10 e 20 anos. “Em
colheitadeiras
ou muito usadas, é difi-

antigas,

cil conseguir uma boa re-
gulagem, o que significa
perda liquida de graos.
Atualizar o parque de
maquinas permitiria ao

agricolas hatesse o recorde de 1976.
Como na década de 1970 as condicoes
eram outras e as maquinas eram de
menor poténcia, podemos concluir que
alcancamos o maior nivel da histéria
como HP vendidos”, afirma Rego.

Embora o mercado tenha avan-

cado significativamente, Milton Rego,
que também é diretor de Comunica-
cao e Relagdes Publicas da Case New
Holland, CNH, aponta que, de um
modo geral, ainda ha muito que re-

agricultor mais ganhos em produtivi-
dade, com reducao de perdas durante
o periodo da colheita”, revela Rego.
De acordo com a Anfavea, em
2000, com o comeco do Moderfro-
ta, a idade média da frota brasileira

FINANCIAMENTO

Produtor deve analisar custos de manutencao e operacao

ara os produtores que pretendem investir em equi-

pamentos usados, as duas principais linhas de fi-

nanciamento sdo a Recursos Obrigatérios, RO, do
Banco Bradesco, e a Pronamp, do Banco do Brasil.

Na linha RO, Alyson Gondaski, supervisor de vendas
da Macponta, explica que a taxa de juros € de 6,75% ao
ano, um pouco acima da taxa para equipamentos novos,
que esta em 6,5% (Finame). O valor limite de financiamen-
to para ano/safra é de R$ 200 mil. Porém, o prazo para
pagamento é de apenas trés anos, enquanto o prazo para
equipamentos novos chega a oito anos.

“Além disso, outro entrave é a idade do equipamen-
to. A linha RO s6 financia equipamentos com até dois anos
de uso. Sao equipamentos muito novos, com valores altos.
Entdo, a opcdo pelo novo se torna bem mais vantajosa”,
revela o supervisor da Macponta.

Na linha Pronamp, a taxa de juros é de 6,25% ao ano,
0,5% abaixo da taxa Finame e o prazo de pagamento é de
até oito anos. Diferente da linha RO, o Pronamp néo restrin-
ge quanto a idade do equipamento. Porém, estao incluidos
produtores com renda bruta maxima de R$ 500 mil por ano
e o limite de financiamento é de R$ 200 mil por ano/safra.




era mais de 20 anos para tratores e
mais de 15 anos para colheitadeiras.
Em 2005, essa média tinha apresen-
tado melhoras, mas, de |4 para c4, no
caso de colheitadeiras, a idade média
da frota voltou a aumentar.

Jak Torreta Jinior, diretor de
produto AGCO, comenta que, nos Ul-
timos anos, 0s pequenos, médios e
grandes produtores tém investido em
maquinas e implementos, tendéncia
que deve continuar, com o avango em
investimentos em maquinas com tec-
nologias cada vez mais modernas, o
que consequentemente elevara a pro-
ducao nacional.

“0 mercado aquecido dos ulti-
mos dois anos permitiu a renovagao
da frota brasileira de tratores, colhei-
tadeiras e implementos e 0 movimento
de venda e troca de maquinas usadas
no Brasil também sequiu este ritmo”,
revela Jlnior, apontando que tem se
observado uma forte renovagao em
tratores abaixo de 80 Hp, impulsio-
nado pelo programa Mais Alimentos.

“No entanto, ha outras catego-
rias que ainda possuem uma neces-
sidade de atualizagdo, notadamente

os de média e alta poténcia no Cen-
tro-Oeste, que desde 2005 passou por
problemas de endividamento e agora
inicia um processo de recuperacao”,
afirma.

Usinas - Na hora da renovagao
de frota, Junior explica que hda uma
diferenca muito grande no ponto ide-
al de troca, que depende da cultura e
da aplicacao. Na cana-de-aglicar, por
exemplo, os tratores chegam a traba-
lhar até 4 mil horas/ano, e as usinas
fazem a substituicao do equipamento
em média a cada cinco anos.

Na producao de graos, se traba-
Iha em média 1.200 horas, e a troca
se estende, podendo ficar entre oito e
10 anos, prolongando-se nos tratores
pequenos em funcdao do nimero infe-
rior de horas trabalhadas.

“Portanto, o agricultor deve
acompanhar de perto o nivel de ma-
nutencao corretiva (custo de manu-
tencdo) e a evolugao tecnolégica, que
ultimamente tem sido muito rapida,
fazendo com que as maquinas obte-
nham ganhos em produtividade, im-
portantes para o custo de producao do
agricultor”, observa Junior.

Mas, se na hora da troca o pro-
dutor optar por equipamentos usados,
0 primeiro passo, segundo Junior, é
verificar os servigos de pos-vendas e
suporte técnico, pois é fundamental
ter a garantia de que o maquinario
passou por uma revisao de uma rede
autorizada da fabricante do trator ou
da colheitadeira.

“Revisoes e servigos realizados
no concessionario da marca garan-
tem mao de obra especializada e pe-
cas de reposicdo genuinas, o que ates-
ta maior vida util do equipamento”,
diz ele.

Entretanto, o especialista da
AGCO explica que é preciso avaliar
se, atualmente, é vantajoso adquirir
um maquinario usado, uma vez que
o produtor encontra facilidades para
adquirir um equipamento novo atra-
vés de linhas como o PSI e o Mais
Alimentos. “Para adquirir um equi-
pamento usado, é preciso avaliar o
tipo de atividade e o tipo de aplica-
¢ao, pois em grandes producoes, com
extensdes de areas de cultivo, colhei-
tadeiras e tratores encararao longas
jornadas de trabalho”, aponta Junior.

“Assim, se o cliente adquirir uma maquina avaliada
em R$ 350 mil, ele podera financiar apenas R$ 200 mil, o
restante tera que se pago por ele”, aponta Gondaski.

Flavio Crosa, diretor de vendas da Agrale, explica
que o primeiro cuidado que o produtor deve ter ao adqui-
rir o um trator é observar se todas as manutengdes foram
realizadas nos periodos corretos e se houve algum proble-
ma extraordindrio.

“Depois, observar o estado do trator, horas de utili-
zagao ou tempo de vida e, em que tipo de cultura foi uti-
lizado, pois existem culturas, como a cana, que exigem
muito mais da maquina agricola, fazendo com que o seu
desgaste seja maior”, diz Crosa, comentando que, por ou-
tro lado, ha pequenos produtores que tém tratores entre 10

e 15 anos, mas, com poucas horas de trabalho.

“Cada caso é diferente e a maquina precisa ser bem
analisada”, revela.

Ao comprar um trator, geralmente o produtor fica
com dlvidas se é mais vantajoso adquirir um equipamen-
to usado ou novo.

“0 mais importante, é analisar se o trator proporcio-
nara ganhos de produgao que compensem a sua aquisicao,
pois além do valor da compra havera os custos de manuten-
¢ao e operacao”, aponta Crosa, revelando que, dados ob-
tidos com os consultores da Agrale e com a Anfavea reve-
lam que, atualmente, a idade média da frota nacional fica
entre 15 e 18 anos, dependendo da regidao e em qual cultu-
ra maquina é utilizada.




0 ideal é pensar no uso destes
equipamentos em longo prazo, anali-
sando o tempo para desempenhar uma
tarefa, a eficiéncia e menos manuten-
coes, que sao primordiais para a pro-
dutividade no campo. Nesse caso, o
trator, a colheitadeira ou pulveriza-
dor novo pode ser bem mais vantajo-
so, além do fato de terem garantia de
fabrica definida em meses ou em nu-
mero de horas trabalhadas.

“Entretanto, se o produtor qui-
ser adquirir maquinas para negociar
futuramente ou efetuar novas trocas,
a aquisicao de um usado pode ser van-
tajosa”, afirma Junior. Mas, ele res-
salta que o ideal é sempre procurar,
independente se novo ou usado, redes
de concessionarias que garantam um
bom atendimento pds-venda.

“E necessario pensar sempre
no retorno do investimento e no custo
operacional da maquina, que influen-
cia diretamente o custo de producao
do agricultor”, orienta.

Alyson Gondaski, supervisor de
vendas da Macponta, concessionaria
John Deere, em Ponta Grossa, PR,
ressalta que o primeiro ponto que o
produtor deve estar atento assim que
optar por um equipamento usado é a
procedéncia.

“0 agricultor precisa observar a
idoneidade do vendedor, pois a origem
garantira o produto que o cliente esta
adquirindo. Por isso, o recomendado é
que o cliente procure sempre negociar
com empresas e nao diretamente com
particulares. Assim, ele terd um res-
paldo maior devido a garantia ofere-
cida pela revenda”, aponta Gondaski.

0 proximo passo, segundo Gon-
daski, é realizar a avaliagdo da ma-
quina em negociagao, ohservando o
estado geral de conservagao do equi-
pamento, como pneus, funcionamen-
to das marchas e horas de trabalho
— dado a partir do gual ele tera uma

nogao do tempo de vida Gtil do motor.

“Deve-se observar também se o
equipamento passou por revisdes peri-
odicas em oficinas autorizadas e fazer
uma checagem geral na parte elétri-
ca, ligando a maquina e testando seu
funcionamente, pois mesmo de for-
ma estatica, é possivel verificar esses
itens”, explica o supervisor da Mac-
ponta, comentando que, em tratores,
por exemplo, & importante verificar e

testar o sistema hidraulico, caixa de
cambio e horas de trabalho, além do
aspecto geral da lataria, que valoriza
0 equipamento.

. Alyson Gondaski:
o importante é analisar
se o trator proporcionara
ganhos de producao que
compensem a sua aquisicao

Nas colheitadeiras, é preciso oh-
servar as horas de maquina e horas de
trilha, estado geral de conservacgao de
pneus e peneiras.

“Se o equipamento utilizar sis-
tema de cilindros, deve-se verificar as
barras do cilindro e o estado geral da
plataforma de corte em itens como:
molinete, caixa de navalhas e nava-
lhas”, observa Gondaski.

De acordo como supervisor de
vendas da Macponta, na maioria dos
casos, o que define a opgao por um
equipamento novo ou usado é o poten-
cial de endividamento do cliente. As-

sim, como a maquina nova tem um va-
lor agregado maior e muitas vezes o
produtor nao tem condicdes de con-
trair essa divida, a saida é o equipa-
mento usado, cujo valor é menor.
“Além disso, para financiar um
equipamento novo é preciso se enqua-
drar em diversas exigéncias impostas
pelos agentes financeiros, como a hi-
poteca real da terra e caso o cliente
ndo se encaixe nessas exigéncias, nao
consegue o financiamento”, ohserva
Gondaski, explicando que o valor do
sinal é outro fator decisivo para de-
finir a compra, pois caso o cliente te-

Rodrigo Czekalski, Pulp Photografia

nha que dar uma entrada muito alta

na compra de equipamentos usados,
talvez seja mais vantajoso partir para
uma magquina nova.

Com informacdes como hora
trabalhada e hora de trilha, Gon-
daski comenta que o produtor pode
calcular o investimento que deve-
ra fazer para tornar o eqguipamento
100% pronto para trabalhar. Outro
calculo é comparar o prego do novo,
aplicar a depreciacao pelo tempo, e
levantar o valor que precisara inves-
tir na maquina para estar plena para
trabalhar.



