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Rodo]fo lesch no AgroDestaque

Geshard Waller

Como foi sua trajetoria
profissional?

Sou engenheiro agronomo
formado emgznm pel;&h Na
minha graduacio, sempre procu-
rei focar naquilo que eu gosto, que
€a Agricultura e os mercados agri-
colas. Fiz estigios voltados para
Economia Agricola, tema que foi
um diferencial muito grande na
minha trajetdria, além claro da
dedicacio e das horas investidas
nos Departamentos de Produgio
Vegetal e de Economia, Adminis-
tracao e Sociologia. Fiz um longo
estigio no Centrode Estudos Avan-
¢ados em Economia Aplicada (Ce-
pea), no setor de grios. Morei na
"Repiiblica Uspeao”, fundada em
1989, e isso me ajudon muito a
amadurecer como pessoa e cida-
dao, conhecendo e respeitando
outras culturas e histdrias. Depois
de formado fui fazer o mestrado.
Foiextremamente itil, foram dois
anos nos Estados Unidos. Apren-
di muito sobre Economia Agrico-
la, Men:ado, Gestio, Administra-

por fim, acabei me juntando
a A.DM nos EUA, onde fiz um ex-
tenso programa de trainee em co-
mercializacio de grios, uma das
grandes trends globais de graos.
Aprendi muito sobre o setor e co-
mercializacdo. Na sequéncia, o
Rabobank me convidou para me

juntaraotimede um time
que faz muita anélise de diversos
setores do Agronegicio, andlises de
ofertas e de a e anilises de

estratégias de companhias.

A que drea ou setor se
dedica atualmente? Fale
um pouco sobre suas as
atribuicies e a importincia
delas para o mercado?

Atuei em diversas operagoes
e consegui evoluir até a posicio
que estou hoje, de liderar o De-
partamento para o Rabobank na
América do Sul. Nos assessora-
mos acionistas e donos de em-
presas a buscarem investidores
oL, eventualmente, a sair de suas
empresas. Esses investidores, por
vez, ajudam a acelerar planos de
crescimento. Auxiliamos, tam-

companhias globais a unp]e—
mentarem planos de erescimen-
to, planos de entrada e, portanto,
adquirindo companhias aqui na
América do Sul para eles.

Quais os principais de-
safios desse setor?

Sou engenheiro agrinomo,
busquei uma formagio mais em
Economia, em Gestaode Agrone-
gheios e, ainda assim, precisei por
conta prapria ir atras de muita li-
teratura, de mentores, para enten-

Rodolfe Hirsch atua na Rabobank da América do Sul

der melhores situacoes e poder
encontrar as solughes para s pro-
blemas que vamos encontrando
nos projetos e nodia a dia.

Que tipo de profissional
esse mercado espera?

Uma recomendacdo para os
formandos e para buscarem tra-
balhar naquilo que gostam, por-
que 50 assim irdo se empenhar ao
miximo e relevar os momentos
desafiadores. O profissional tem
?ue gerir suas carreiras de uma

orma bastante responsavel, por-

que nada é imediato, tem que ter
|:m1|l ciéncia para crescer. O
ndEmdﬂuem nodia a dia, en-
tao administrem bem suas carrei-
ras e avaliem bem o conjunto da
oportunidade que ¢ oferecida para
voeds, porgue isso tem a ver com o
investimento que vocé faz da sua
carreira. Acredito que isso ajudard
voeds a serem resilientes, enfrenta-
rem o8 momentos des.af"mdores
com mais forca, mais energia, com
mais conhecimento e seguranga e,
portanto, aproximar vocés do po-
tencial produtivo de cada um.



