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om a situacao de crise es-

tabelecida na agricultura,

especialmente na soji-

cultura nacional, a gran-

de preocupagao passou
a ser a descoberta de alternativas
para driblar as dificuldades e fazer
a vida seguir. Foi com este intui-
to que cada detalhe da Agrishow
Cerrado, realizada entre os dias
18 e 22 de abril, em Rondonépo-
lis, MT, foi pensado. A proposta da
organizagao do evento, a cargo do
Sistema Agrishow e da Fundacao
Mato Grosso, manteve-se estrita-
mente focada em levar aos 25 mil
visitantes da feira um espectro de
informagoes capazes de orientar
sobretudo na tomada de decisoes
neste momento.

Definitivamente, o grande ne-
gocio da feira foi a informagao. Po-
litica, cambio, juros, logistica, divi-
das, gerenciamento e muita, muita
tecnologia estiveram presentes do
inicio ao fim da Agrishow. Nesse
sentido, o evento acentuou sua for-
ca reforgando a idéia de que pode
ir além de uma feira comum, ex-
clusivamente voltada para vender
madquinas, tornando-se um cendrio
para a discussao de caminhos, on-

Produtores de todo o Centro-Oeste prestigiaram a feira;
foram 25 mil visitantes
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Negoaio

Com a crise da agricultura diretamente ligada
a questdo da renda, tecnicamente, o que é
possivel se fazer numa situacao como essa,
em que as margens sao negativas ou muito
estreitas, é reduzir o custo de produgéo e/ou
aumentar a produtividade. Mas, para que

iSS0 seja alcancado, € preciso que se tenha
conhecimento e informacao de qualidade para
identificar corretamente os problemas e adotar
as solucoes mais acertadas. Melhorar essa
capacidade gerencial do produtor foi o grande
objetivo da realizacao da Agrishow Cerrado

de os produtores possam encontrar ~ do estado de Mato Grosso, Blairo

respostas para nortear suas deci-
soes. Agora, mais do que nunca, os
produtores precisam pensar muito
antes de fazer e para tomar as deci-
soes mais acertadas, e o melhor in-
sumo para decidir no grande leque
de variaveis é a informacao.

Politica

A Agrishow Cerrado recebeu
dezenas de altos executivos e pre-
sidentes de industrias, autoridades
politicas e especialistas do agrone-
gocio. Ja na abertura, que contou
com a participagao do governador

Maggi, do prefeito de Rondonépo-
lis, Adilton Sachetti, do presidente
da Associacao Brasileira da Indus-
tria de Mdquinas e Equipamentos
(Abimaq), Newton de Mello, e do
presidente da Agrishow Cerrado,
Hugo Ribeiro, o ex-governador
de Sao Paulo, Geraldo Alckmin,
em clima de pré-campanha a Pre-
sidéncia da republica, falou aos
produtores sobre “O futuro do
Agronegocio no Brasil”
tou quais seriam seus possiveis
direcionamentos e medidas caso
venha a ser eleito presidente do

, € apon-
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Alkmin e Garotinho recebidos por Blairo
Maggi: a busca pelo apoio dos ruralistas

PANORAMA Rural

pais em outubro des-
te ano.

Até mesmo o ex-
governador do Rio
de Janeiro, Antony
Garotinho, visitou a
Agrishow Cerrado na
quinta-feira. Aprovei-
tou a oportunidade
para expor ao publico
visitante suas propos-
tas para o agronego-
cio no pais, pautando
seu discurso na grave
crise vivida pelo seg-
mento nos ultimos
anos.

Vocacao historica

Para Hugo Ribeiro, presiden-
te da feira e da Fundacao Mato
Grosso, a proposta da Agrishow
é reunir todas as pessoas envolvi-
das com o setor agricola de Mato
Grosso e do Brasil para falar de
agronegocio e, juntas, encontrar
as solugoes para os problemas do
atual cenario. “E exatamente nes-
se espirito de confianga, capaz de
permitir que se dé a volta por ci-
ma, que a Fundagao MT, realiza
mais uma edicao da Agrishow Cer-
rado. Muitos podem se perguntar
porque realizar a feira se estamos
em crise, se nao temos dinheiro
para comprar? A resposta para es-
se questionamento € exatamente
0 que nos impulsiona a continu-
ar trabalhando: a crenca de que
juntos, dialogando, podemos en-
contrar caminhos para sair da cri-
se. Realizar a feira é continuar o
processo de difusao de tecnologia
da Fundacao MT, cujo objetivo é
a geragao de informagoes eficien-
tes para toda a classe produtiva.
Quem tem informacoes nesse mo-
mento estd mais a frente. A pro-
pria histéria da Fundagao esta di-
retamente ligada a momentos de
dificuldade. Ela nasceu justamen-
te para combater problemas de
doencas como o cancro da haste
e o nematéide de cisto, que asso-
lavam as lavouras de Mato Gros-
s0”, definiu.

0 tom politico e as reivindicacoes do setor marcaram a
solenidade de abertura da Agrishow Cerrado

“Este ano o expositor veio pa-
ra a feira sabendo que as vendas
nao seriam iguais as de anos an-
teriores. Obviamente, as vendas
aconteceram, negocios foram re-
alizados, mas o grande objetivo
do empresario foi estar lado a la-
do com o produtor para fortale-
cer o agronegocio nacional e, so-
bretudo, a classe produtiva. Todo
¢é qualquer caminho para se con-
tornar o momento adverso pas-
sa necessariamente por esse for-
talecimento da categoria, como
acontece na Agrishow Cerrado”,
observou Romao Viana, coorde-
nador da feira.

Bioenergia

Newton de Mello, presidente
da Abimaq, aproveitou seu pro-
nunciamento na abertura da feira
para anunciar que, através das ca-

Hugo Ribeiro: encontrar
caminhos para sair da crise
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Newton de Mello: adesao da Abimaq ao Consorcio
da Agroenergia

maras de maquinas e implemen-
tos agricolas e de equipamentos
de irrigagao, a Abimaq aderia na-
quele momento e de forma entu-
siasmada ao Consércio da Agro-
energia, criado pelo Ministério
da Agricultura e que integrarg,
sob a lideran¢a da Embrapa, to-
dos os 6rgaos estatais e privados
interessados nesse grande pro-
jeto energético, para o qual, em
sua opiniao, a vocagao brasileira
€ inequivoca.

“Idéias como essas € que sao
necessarias para dar novos ho-
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rizontes quando
a situacao nao se
mostra tao pro-
picia. Depois de
transformar o rude
cerrado que domi-
nava a regiao em
um majestoso cen-
tro de produgao
graos, carne e al-
godao, utilizando-
se das mais avan-
cadas tecnologias,
Mato Grosso vai
valer-se da criati-
vidade, agucada pelos momentos
de dificuldade, para superar os
problemas. Nesse sentido, assis-
timos a um fervilhar de idéias e
de propostas para mudar radical-
mente essa situagao. A agroenergia
é uma delas e certamente tornara
Mato Grosso um pélo mundial
exportador de energéticos orga-
nicos renovaveis num prazo nao
muito longo, usando para isso a
producao do biodiesel de 6leos
vegetais, subprodutos florestais
e de residuos agropecudrios”, sa-
lientou Mello.

Orientacao

Na edigao deste ano, pela pri-
meira vez, os trabalhos da feira ti-
veram dias destinados a atividades
sobre temas especificos, soja e al-
godao, carros-chefes da atividade
agricola na regiao. A idéia foi con-
templar, além do panorama geral
dos segmentos, aspectos impor-
tantes para o gerenciamento efi-
caz do negocio.

Mendonca de Barros: a necessidade
de.diversificar a produgao

fora, e para atingir esse mercado
nao adianta apenas produzir bem,
é necessario se preocupar com de-
talhes que garantam a qualidade
final da pluma. Chanselme apre-
sentou resultados de investimen-
tos que vém sendo feito em algo-
doeiras de Mato Grosso, cuja me-
ta € melhorar esse processamento
sem a necessidade de aportes fi-
nanceiros muito vultuosos. Uma
fibra com menor teor de impure-
zas possui maior valor de merca-
do, uma diferenca que o produtor
pode sentir no bolso.

Alexandre Mendonca de Bar-
ros, professor da cadeira de Econo-
mia Aplicada da Esalq/USP fechou
o dia do algodao com a palestra
“Cambio, juros, custo Brasil... Pa-
ra onde vamos?”. Tracando um ce-
ndrio até otimista, 0 economista
apresentou como saida para os
produtores que se encontram en-
dividados e com baixa remunera-
¢ao a diversificacao da produgao.
A dica, segundo ele, é a diversifi-

¥ No chamado “dia do algo-
H POy dao”, a Associacao Mato-grossense
dos Produtores de Algodao, Am-
pa, promoveu palestras e debates.
Destaque especial para a palestra
do engenheiro francés Jean-Luc
Chanselme, que tratou de um te-
ma fundamental para o sucesso
do algodao brasileiro no merca-
do internacional: a melhoria do
beneficiamento.
O algodao mal processado é
um obstdculo que ainda limita a
aceitagao do produto brasileiro la

cagao: investir em setores diferen-
tes como suinos e frango, e ainda
aproveitar a oportunidade que es-
ta sendo criada com a demanda
pelo biodiesel.

Ja no “dia da soja”, as princi-
pais atragoes apresentadas foram
os produtores argentinos, espe-
cialmente convidados a participar
justamente para relatar experién-
cias proprias, como a do enge-
nheiro de produgao agropecudria
Sebastian Gavalda, que explicou
como o produtor argentino supe-

0 interesse dos produtores de graos pelas novidades no
Plantio Direto
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itimos langamentos durante as dindmicas

rou a crise que, em 2001, levou o
pais ao fundo do pogo.

Outros produtores argentinos
também falaram sobre o mode-
lo de gestao agropecudria, o Sis-
tema Crea (Consoércio Regional
de Experimentacao Agricola). Os
Creas sao grupos de oito a doze
produtores que se retinem para
compartilhar informagoes entre
si. Segundo os argentinos, a ini-
ciativa profissionalizou as empre-
sas agricolas.

Ainda no “dia da soja”, Peter
Zuurbier, professor da Universi-
dade de Wageningen, na Holan-
da, falou sobre a importancia da
informagao em todos os proces-
sos do agroneg6cio como a no-
va ferramenta que os produtores
agricolas, sejam de grande, médio
ou pequeno porte, devem utilizar
para obter resultados satisfatérios
em sua propriedade. Na mesma
oportunidade, o pro-
fessor Joao Martinez Fi-
lho, da Esalq/USP, falou
sobre o Complexo Soja
Brasileiro e apresentou
uma analise comparati-
va entre o principal es-
tado brasileiro produ-
tor de soja e o estado de
lllinois, mais importan-
te produtor norte-ame-
ricano.

Houve ainda es-
pago para que oOs pro-
dutores participassem
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0s fabricantes de pulverizadores apresentaram seus

superou a crise de 2001

do Férum Rural MT. A Organiza-
cao das Cooperativas Brasileiras
(OCB) e entidades regionais liga-
das ao agronegdcio, com reforgo
do economista e consultor Paulo
Rabello de Castro, apresentaram
no Férum saidas para o endivida-
mento privado.

As entidades que compoem
o Férum Rural Mato Grosso dis-
cutiram o que pode ser feito na
pratica para resolver e diminuir
as dividas do setor. Castro apon-
tou novos instrumentos e alter-
nativas para o refinanciamento.
Segundo as liderancgas regionais,
cerca de 70% das dividas agrico-
las sdao privadas.

Agricultura familiar

De acordo com o governo esta-
dual, a programagao da agricultura
familiar na Agrishow Cerrado 2006
superou as expectativas. Pelo me-

Sebatian Gavalda: como a Argentina

nos mil trabalhadores
de 20 municipios pas-
saram pelo Salao da
Agricultura Familiar,
onde conheceram di-
versas cadeias produ-
tivas, assistiram a sete
palestras e participa-
ram de demonstracao
de maquinas.

Com explicagoes
dos técnicos da Em-
paer, os agricultores
tiveram acesso as pra-
ticas das cadeias pro-
dutivas da mandioca,
mel, algodao, incuba-
dora de empresas, flores (Projeto
Flores Comestiveis da Empaer),
plantas medicinais, seringueira
em sistemas agroflorestais, ovino-
caprinocultura de leite, biodiesel
e produtos organicos.

Segundo Cloves Vettorato, se-
cretario estadual de Desenvolvi-
mento Rural, tudo isso faz parte
de um esforgo para que esses pe-
quenos agricultores disponham
de alternativas de renda e susten-
tacao, como os cultivo de arroz e
milho, entre outras culturas.

TecnoCampo

Em reforco a inten¢ao de mu-
niciar o produtor de informagoes,
a Fundacao MT promoveu um ci-
clo suplementar de palestras téc-
nicas, o TecnoCampo. Os produ-
tores puderam conferir, através de
apresentacoes feitas pelos prin-
cipais pesquisadores da entida-

AGRISHOW CERRADO

Mais uma vez a agricultura familiar teve destaque através de palestras e demonstracoes técnicas
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Ciclo de palestras com informagoes
técnicas para os agricultores

de, temas que muito
preocupam dentro da
porteira. Mdrcia Yuia-
ma e Fabiano Siqueri,
especialistas na drea
de fitopatologia, leva-
ram o que hd de mais
recente nos trabalhos
da pesquisa para o
combate a ferrugem
da soja.

Paulo Aguiar, pesquisador
da drea de pesquisa em algodao,
apresentou trés novas cultivares
(FMT-501, FMT-701 e FMT-702)
nao susceptiveis a virose, doenca
que € transmitida principalmen-
te pelo pulgao e cujo custo de
controle chega em média a US$
100,00 por hectare. Com as no-
vas variedades, desenvolvidas pe-
la Fundacao MT e adaptadas as
condigoes do estado, o produtor
reduz os gastos com a lavoura e
mantém a mesma produtividade
obtida com variedades oriundas
de materiais importados. Ele fa-
lou também do que representara
a chegada do algodao transgénico
as lavouras. A entomologista Lu-
cia Vivan falou sobre
a questao da mosca-
branca, que ataca ca-
da vez mais a soja em
Mato Grosso.

Sérgio Suzuki,
pesquisador da drea
de melhoramento ge-
nético, apresentou ao
publico as novas cul-
tivares de soja trans-
génica lancadas pela
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Fundacao. A grande vanta-
gem dos novos materiais é
a maior resisténcia ao ne-
matéide de cisto, que vem
assolando boa parte das
lavouras de soja na regiao
€ no pais.

Haroldo Hoogerheide
e Joel Hilleshein, pesqui-
sadores da area de manejo
e fertilidade de solo apre-
sentaram formas de uso mais ra-

cional da adubacao, que podem

significar reducao de custos dentro
da propriedade. Eles sustentam a
tese de que aplicando fertilizante
somente onde é realmente neces-
sdrio e na quantidade correta os
custos de produgao podem cair, o
que de maneira alguma significa
reducao de tecnologia, mas sim o
seu emprego mais racional.
Dentre essas apresentagoes,
destaque para a palestra do enge-
nheiro agronomo e consultor da
AgRural Fernando Muraro Jr., que
deu dicas objetivas do que o pro-

dutor precisa fazer na pratica para
administrar melhor o seu empre-
endimento, gerenciando a comer-
cializacao com a mesma eficiéncia
utilizada na prépria lavoura. Ele
reforou a idéia de que uma boa
safra nao se faz apenas com uma
boa colheita ou uma boa comer-
cializacao. “Ambos quesitos tém
de caminhar de maos dadas e che-
gar juntos ao final da safra. Hoje,
o produtor rico é o0 que tem esse
tipo de informacao. Por isso € ne-
cessario conhecer administracao
de risco e ter estratégia de comér-
cio também”, afirmou. EJ

CONHECENDO AS OPORTUNIDADES NO CERRADO
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Assim como ja havia acontecido em Rio
Verde, duas semanas antes, o ciclo de
palestras do projeto A Colonizagao do
Cerrado — Savanas e Celeiro do Mundo
mostrou a jovens da regidao um pouco
do que é o Cerrado, bem como os hori-
zontes profissionais que o agronegécio
oferece na regido. Os temas abordados
variaram da preservacao do ecossiste-
ma a economia regional e palestrantes
falaram sobre os mais variados e
possiveis ramos de atuagdo para os
jovens. Patrocinado pelas empresas
Basf, Gerdau, Pirelli, Valtra e Ford, o
evento foi uma realizagao da Evoluir e
da Revista Panorama Rural, que contou
ainda com o apoio do Sistema Agrishow
e do Ministério da Cultura.

Najford:.admirando

uma super pica M

i fitossanidade
M \
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