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Apla e Apex Brasil

Aumento de 30%

Arranjo Produtivo Local do Alcool (Apla) renova convénio com Apex com mais recursos

ADRIANA FEREZIM
Da Gazeta de Piracicaba
adriana feresim@gazetadepiracicaba.com.br

om 30% a mais em volu-

me de recursos, o Arran-

jo Produtive Local do Al-
cool (Apla) renova, na manha
de hoje, o convénio com a
Agéncia Brasileira de Promo-
¢do de Exportagoes e Investi-
mentos (Apex-Brasil) para o
Projeto Sugarcane Bivenergy
Solution, no Parque Tecnoldgi-
co Emilio Bruno Germek, as
9h30, no bairro Santa Rosa.

0 acordo entre as duas entida-
des existe desde 2007 e serd efe-
tivado pela quarta vez, confor-
me Flivio Castelar, diretor exe-
cutivo do Apla. No evento se-
rao celebrados ainda os proto-
colos de cooperagao entre o
Apla, a Escola Superior de Agri-
cultura Luiz de Queiroz (Esalq/
USP) e o Centro de Energia Nu-
clear na Agricultura (Cena/
USP). Também integra a pro-
gramagao o Forum de Competi-
tividade promovido pelo Servi-
¢o Brasileiro de Apoio as Micro
e Pequenas Empresas (Sebrae),
com a apresentacio de pales-
tras sobre novas tecnologias.

De acordo com Castelar, o no-
vo convénio terd duracgao de
dois anos e o objetivo € am-
pliar cada vez mais a participa-
cdo das empresas integrantes
do Apla no exterior. Os valores
do acordo serdo anunciados
hoje. “Tem sido crescente a ne-
gociagao de maquinas, equipa-
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Flavio Castelar: “Tem sido crescente a negociacao de mdquinas, equipamentos e servicos para produgao”

mentos e servigos para produ-
cio e processamento de cana-
de-acticar, por meio do convé-
nio com a Apex, das empresas
participantes no exterior”, dis-
se. “Cerca de 80% delas séo de
Piracicaba e Sertaozinho, mas
hd ainda de Londrina, Caxias
do Sul e cidades do Nordeste,
Fizemos, no ano passado,
1.700 contatos comerciais”,
completou.

A divulgacao das empresas,
além de ocorrer no exterior du-

rante viagens em missoes co-
merciais, também acontece
em rodadas de negdcios nacio-
nais, que passario a ser trés
por ano. “Promovemos nego-
ciagoes no Simtec, na Fenasu-
cro e incluimos a Datagro, con-
feréncia internacional que
acontece em Sao Paulo”,

Em 2011, foram prospectados
nessas rodadas de negociacio
no Brasil 570 milhces de déla-
res. “Sao vendas ja realizadas
no ano passado e que ainda

irao se concretizar neste ano”,
comentou Castelar.

Para 2013, estio previstas cin-
co missdes comerciais para cin-
co paises: México, Guatemala,
Mocambique, Bolivia e Cuba.
“Os empresdrios t€m concreti-
zado negdcios e tem ocorrido
aumento das comitivas. No
proximo dia 4, eles irao para o
Peru, para dois dias de rodadas
de negdcios com empresdrios
deste pais e de outros da re-
giao. Tinhamos 25 vagas ¢ o in-
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€ o tempo de duracio do novo
convénio com as empresas,
integrantes do Apla no exterior

teresse foi tanto, que amplia-
mos para 30 e muita gente fi-
coude fora”.

Por outro lado, o Apla tam-
bém recebe comitivas do exte-
rior. No praximo dia 28, direto-
res de bancos estatais e da
maior empresa acucareira do
Sudéo estarao visitando ¢ co-
nhecendo o Apla e o Parque
Tecnoldgico, durante missao
oficial ao Brasil, conforme Cas-
telar.

PROTOCOLO

A assinatura do protocolo en-
tre o Apla e a Fsalg e o Cena é
o primeiro passo para a forma-
lizacao de um convénio. “0 ob-
jetivo é promover a integracio
entre essas instituicoes e o Par-
que Tecnologico para estabele-
cer o modelo de trabalho e co-
mo serdo trabalhadas as pes-
quisas”, disse Castelar. Ele in-
formou ainda que o Apla ji for-
malizou convénio com a Fatec
¢ serdo celebrados convénios
também com a Unimep, IFSP e
IPT.




